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INSTRUKCJA WYPEENIANIA SZABLONU PREZENTACJI

Polsko-Szwajcarski Program Rozwoju Miast - 1l Etap

INFORMACJE OGOLNE
Cel prezentacji

Prezentacja stuzy do przedstawienia polskiego miasta potencjalnym szwajcarskim partnerom
w celu nawigzania wspotpracy bilateralnej. 19 miast finalistéw i 5 miast z listy rezerwowej,
ktore przeszty do Il etapu, maja 30 dni kalendarzowych na przygotowanie tej prezentacji.

Kluczowe zatozenie

Celem jest dopasowanie komplementarnych partnerstw - szwajcarscy odbiorcy prezentacji
powinni zobaczy¢, ze Panstwa oczekiwania i potrzeby pasuja do ich mozliwosci, i ze moga z
Wami nawigzac¢ obopdlnie korzystng wspotprace.

Kontekst regulaminu PSPRM
Na podstawie regulaminu programu:
o Budzet zarezerwowany na wspotprace bilateralna: 150 000 CHF (672 720 PLN).

e Cel wspétpracy: transfer szwajcarskiego know-how i doswiadczen w zarzadzaniu
lokalnym.

o Formy wspélpracy: wizyty studyjne, wymiana ekspertow, konsultacje, transfer
rozwigzan i inne.

e Umowa bilateralna: zostanie podpisana w lll etapie, do 30 wrzesnia 2026 r., po
znalezieniu partnera i zakonczeniu uzgodnien z nim.
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Ogolne zasady przygotowania prezentacji:

miasto moze zastosowac swoj styl graficzny i identyfikacje wizualng;

slajdy numer 2 i 12 s3 obowigzkowe w formie zaprezentowanej w szablonie i nie
modyfikujemy ich tresci oraz layoutu;

nie dodajemy dodatkowych slajdéw ponad 12, zgodnie z szablonem;
nie zmieniamy kolejnosci ani zakresu merytorycznego slajdéw w szablonie;
wybieramy tylko najwazniejsze tresci;

rekomendujemy stosowanie czcionki nie mniejszej niz 16 pkt, z preferencja 18 pkt,
w czesci tekstowej slajdow (prosimy o ograniczenie ilosci tekstu).



Wskazowki dotyczace przygotowania poszczegodlnych slajdéw w prezentacji:

Nr
slajdu

Uwagi dot. edycji i celu danego slajdu

Co i w jaki sposob prezentowac?

¢ Nie nalezy zmienia¢ uktadu slajdu.

Co wypetnic:

Uwagi:

Petna oficjalng nazwe miasta,

logo/herb miasta w dobrej rozdzielczosci,

date przygotowania prezentacji (wersja finalna),
podtytut: "Polsko-Szwajcarski Program Rozwoju Miast",

po prawej stronie w ramce, umiesc¢ zdjecie z miasta.

Prezentacja musi by¢ profesjonalna - to pierwsze wrazenie

¢ Slajd obowigzkowy z informacja o projekcie
e Nie nalezy modyfikowac jego zawartosci

Podstawowe informacje o miescie:

¢ Nie nalezy zmienia¢ uktadu slajdu.
¢ Informacje uzupetniamy wg zaproponowanego schematu

Podstawowe dane:

Mieszkancy: Aktualna liczba ze spisu lub GUS

Powierzchnia: W km?, z doktadnoscig do 1 miejsca po
przecinku

Odlegtos¢ od Warszawy: W km i czasie dojazdu

Potaczenia komunikacyjne: Konkretne - A1, S7, lotnisko
Krakdw-Balice 80 km

uzyj zamieszczonej na slajdzie mapy Polski,

wyraznie oznacz lokalizacje miasta,




e pokaz gtdwne znane miasta w okolicy dla orientacji np.
dysponujace lotniskiem pasazerskim.

Rola miasta w regionie
e np. funkcja subregionalna.
Partnerstwa:

e wymien tylko aktywne miasta partnerskie, ewentualne
wspdlnie realizowane przyktadowe projekty i zrédta ich
finansowania np. Interreg itp.;

e dodaj rok rozpoczecia wspotpracy;

e w przypadku partnerstw polsko-szwajcarskich wskaz takze
nieaktywne partnerstwa.

Tozsamosc i potencjat:

¢ Nie nalezy zmienia¢ uktadu slajdu.
e Rekomendujemy dodanie zdjecia ilustrujgcego
zamieszczone tresci.

e Prosimy o zachowanie kolejnosci prezentowanych tresci.

¢ Mozna poming¢ zasugerowane kwestie, wybierajac te
elementy, ktore sa dla miasta najwazniejsze w
definiowaniu swojej tozsamosci i potencjatu.

Gtowne sektory gospodarki:
e Podawaj konkretne % zatrudnienia (sprawdz w urzedzie
pracy)
e Przyktad: "Przemyst maszynowy: 28% zatrudnienia -
gtowne firmy: ABC SA, XYZ Sp. z 0.0."; ze wskazaniem

ewentualnych firm szwajcarskich lub ze szwajcarskim
kapitatem.

e Maksymalnie 3 sektory z konkretnymi nazwami firm (w
tym szwajcarskich).

Specjalizacje:

o tylko prawdziwe - produkty/ustugi rzeczywiscie
produkowane/swiadczone;

o przyktad: "Komponenty automotive eksportowane do
Niemiec i Czech";

e unikaj ogolnikéw typu "ustugi dla biznesu".




Edukacja zawodowa:
o nazwy szkét i kierunki - sprawdz aktualnos¢,
e liczba uczniéw - dane z roku szkolnego,

e wspotpraca z biznesem - konkretne umowy, liczba
praktyk.

Genius loci miasta: Co sprawia, zZe jestesmy wyjgtkowi? Dzieki
czemu mozemy byc rozpoznawalni? Dlaczego warto wtasnie nas
odwiedzic?

e Historia miasta — najwazniejsze dla miasta wydarzenia lub
obiekty o Swiatowym dziedzictwie.

e Walory geograficzne.

e Znani na $wiecie lub w Europie mieszkancy miasta lub
pochodzacy z miasta ludzie o znanych osiggnieciach.

e Produkt eksportowy znany w Europie lub na swiecie.

e Co jest wazne dla miasta (np. zrbwnowazony rozwdj,
mobilnos¢, sSrodowisko, sprawy spoteczne, lokalny biznes,
zmiany klimatyczne, energetyka, sport, turystyka itd., itd.).

e Jakie emocje wywotuje to miasto? Co czyni to miasto
wyjatkowym?

e Mozesz zakonczy¢ cytatem lub wtasnym zdaniem
podkreslajacym jego genius loci.

Nasz projekt w PSPRM

Opis powinien byc czytelny i zrozumiaty dla odbiorcéw, ktérzy nie
znajq specyfiki miasta, ani polskiego kontekstu.

Roéwnoczesnie powinien zaintrygowac, zaciekawic, zmotywowac do
podjecia wysitku wspotpracy.

Tytuk:

o doktadnie taki sam jak w zatwierdzonym wniosku z
| etapu.

Najwazniejsze dziatania:

e Przykifad 1: "Centrum kompetencji cyfrowych®;

e Przyktad 2: ,,Rozwdj ustug dla oséb starszych”.
Kluczowe rezultaty:

e rezultaty uja¢ w bardzo syntetycznej formie.
Budzet:




o catkowity budzet projektu z zatwierdzonego wniosku,
o przelicz na CHF (kurs ok. 4,5 PLN/CHF)

Wspotpraca bilateralna w PSPRM:

Ten slajd, to moment, w ktérym nalezy przekonac potencjalnych
partnerdw, ze warto zainwestowac zasoby (czas, ludzi, ewentualne
dodatkowe srodki finansowe) we wspétprace wtasnie z Paristwem.

Nasza motywacja

Zalezy nam na znalezieniu partnera w Szwaijcarii, bo........ ?
PodpowiedzZ: Miasto powinno wiedzie¢, czy poszukuje
mentora (on wie co$, czego ja nie wiem), lekarza (recepta na
problem), partnera w dziataniu, ktére ujete jest w projekcie
ztozonym do Programu lub po prostu znajomego, ktéry
opowie, jak jest u niego i postucha, jak jest u mnie.

Przyktadowo, mozna wybrac i rozwing¢ z listy ponize;j,
poprzez wskazanie wybranego transferu dobrych praktyk i
doswiadczen miast szwajcarskich, np.:

- transfer typu ,miasto-mentor” (city mentorship model);

- transfer typu ,zywych laboratoriéw” (living labs model);

- transfer typu ,kooperacyjnych platform wiedzy”;
(knowledge cooperation platforms);

- transfer typu ,sektorowych partnerstw publiczno-
prywatnych” (PPP model);

- transfer ,benchmarkingowy” (comparative benchmarking
model);

- transfer bezposredni (kopiowanie rozwigzan);

- transfer adaptacyjny (modyfikacja praktyk do lokalnych
warunkow);

- transfer inspirowany (czerpanie inspiracji i tworzenie
wiasnych rozwiagzan);

- transfer technologiczny (wdrazanie nowych narzedzi i
systemow informatycznych);

- transfer proceduralny i legislacyjny (zmiany w regulacjach i
standardach pracy).




e Cel, ktory chcemy osiagna¢
Co chcemy osiggnaé poprzez mozliwosé wspotpracy?
e Nasze doswiadczenie i atuty jako partnera
Czy mamy doswiadczenie we wspdtpracy miedzynarodowej, a
jezeli tak, to jakie? | jakie cechy naszego zespotu, jakie nasze
doswiadczenia czynig nas atrakcyjnym partnerem?
Czy istnieja juz moze jakie$ powigzania ze Szwajcaria
(biznesowe, kulturowe, sportowe, etc.)?

Obszary i formy wspotpracy:

e Obszary, w ktorych miasto szuka partnera (np. partycypacja,
zarzgdzanie przestrzeniq, transport publiczny, zrownowazony
rozwdj, innowacje w zarzadzaniu miastem, wykluczenie
spoteczne, itd), a powigzane z celem projektu.

e Jakie formy wsparcia/wspotpracy nas interesujg?

Maksymalnie 3 obszary:

o Przyktad 1: "Doswiadczenie w systemie ksztatcenia
dualnego - taczenie teorii z praktyka w
przedsiebiorstwach",

e Przykiad 2: ,Rozwdoj bior6znorodnosci w miescie”,

e Przyklad 3: ,Wspotpraca z organizacjami

pozarzadowymi”.
Formy wsparcia/wspotpracy - przykiady:

e spotkania organizacyjne on-line;

e wizyty i rewizyty studyjne;

e job shadowing;

e wspodlne pilotaze; badania, projekty wdrozeniowe;

e przeglad dokumentéw planistycznych i rekomendacje
ekspertow;

e konsultacje 1:1 z zespotem eksperckim z miasta
partnerskiego;

e prace warsztatowe z udziatem przedstawicieli obu miast;

e dzielenie sie przyktadami wdrozen, benchmarkami;

e wspolne opracowanie jednego dokumentu z dwoma
wersjami lokalnymi;




e wspolne dziatania angazujace lokalne spotecznosci (np.
miodziez, seniorow; przedsiebiorcow);

e projekt edukacyjny;
e miedzynarodowe forum lokalnych liderow;

e wspdlna kampania informacyjna (offline/online) na temat
tematéw wspolnych dla obu spotecznosci;

e inne.

Od czego mozemy zacza¢ (rozmowy z potencjalnym partnerem)?

Celem tego slajdu jest umozliwienie potencjalnym partnerom

Przyktadowe formy:

» spotkanie on-line umozliwiajace wzajemnga prezentacje obu
potencjalnych partnerow,

9. . ) ; i . e wyznaczeniu zespotow roboczych — w zaleznosci od obszaru
oszacowania poczgtkowego zaangazowania w proces nawigzania tematycznedo
ewentualnego partnerstwa. ycznego. : . . L
» spotkania robocze on-line stuzace opracowaniu planu dziatan,
o wspdlne opracowanie budzetu dziatan bilateralnych.
Korzysci dla partnera:
e Mysl z perspektywy szwajcarskiego miasta.
Jakim doéwiadczeniem MY mozemy sie podzieli¢? » Co moze by¢ dla nich interesujace?
Prosze wskazac obszar/y funkcjonowania miasta, w ktérym macie  Przyktad: "Mozliwo$¢ testowania rozwigzan Smart City na
10. | Paristwo doswiadczenia, ktérymi mozecie i chcecie sie podzieli¢: w 47-tysiecznym miescie”.
ktorym chetnie wymienicie informacje nt. podejscia, rozwigzan Nasze kompetencje:
stosowanych u was i u potencjalnego partnera itp. « Konkretne dowiadczenia i rezultaty.
e Przyktad: "Cyfryzacja ustug - 89% procedur dostepnych
online w 3 lata".
. Osoba(y) do kontaktu:
11. | Dane kontaktowe - miasto: . Bezposredni e-mail:
. Bezposredni telefon:




Wazne, by podana w tym miejscu osoba mogta szybko reagowac
na kontakt ze strony potencjalnego partnera w rozmowie
telefonicznej, w odpowiedzi na e-mail.

Powinna mie¢ mozliwosc szybkiego bezposredniego dostepu do
0s0b podejmujqgcych kluczowe decyzje dotyczgce wdrazania
projektu.

Informacja: dodatkowym atutem moze byc znajomosc jezyka
niemieckiego, francuskiego, ktore sg powszechnie uzywane w
Szwajcarii. W czesci kantondw uzywany jest takze jezyk wtoski.
Znajomos¢ kilku jezykow nie jest wymagana.

Kompetencje jezykowe:

+ poziom znajomosci

+ poziom znajomosci

12.

Dane kontaktowe do organizacji po stronie polskiej i szwajcarskiej,
ktére mogq byc Zrédtem dodatkowych informacji i/lub konsultacji

dla podmiotéw w Szwajcarii, ktore zdecydujg sie na podjecie proby
nawigzania partnerstwa w ramach projektu.




